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Financie st nepopieratel'nou stc¢astou zivota l'udi. Ci uZ ide o nedostatok
finan¢nych prostriedkov, ktory sa riesi prostrednictvom dverov a pézZiciek,
alebo o prebytok finan¢nych prostriedkov, ktory vytvara prilezitosti pre ich
investovanie a zhodnotenie.

Od pociatku novodobého bankovnictva, ktoré siaha hlboko do stredovekych
dejin I'udstva, az po sucasnost, tieto funkcie zastresuju banky - poskytuju
respektive sporiace, ¢i terminované ucty.

Avsak bankova kriza na zaciatku 21. storocia a s niou spojena neddvera v
banky vytvorila prileZitosti pre vznik alternativnych metéd financovania,
akym je peer-to-peer lending, alebo inak povedané, interpersonalne
p6Zicky. Ich vyvoj zacal v roku 2005, kedy bola vo Velkej Britanii zaloZena
prva platforma s nazvom Zopa.

Odvtedy, o 11 rokov neskor, narastol tento trh do obrovskych rozmerov a v
sucasnej dobe vytvara vaznu konkurenciu pre tradi¢né bankové produkty.
Dokazom je neustaly narast objemu finanénych prostriedkov v peer-to-peer
lendingovych platformach, ako aj rastuci pocet ticastnikov a dlZnikov.
Povodny koncept peer-to-peer lendingu, podla ktorého si medzi sebou
poZziCiavaju l'udia vyhradne bez pritomnosti bank a inych inStitacii, sa
rozrastol a v sucCasnosti sa do tohto procesu zapajaju aj banky, spravcovské
spoloc¢nosti, ¢i hedgeové fondy vo forme investorov.



Prva cast prace sa venuje strucnej histérii avyvoju interpersonalnych
Club - USA, Bondora - Esténsko a ZIty melén - Slovensko) a zavere¢nd ¢ast
bude porovnavat produkty Zltého meléna stradiénymi bankovymi
produktmi z pohl'adu dlZnika, ale aj z pohl'adu investora.
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